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Računovodski servisi imajo vse več dela, samo dobri pa podjetja pravočasno opozorijo na nevarnosti

OGLAS

	


Računovodski servisi imajo čedalje več dela, ker so podjetja v vse večji krizi, ki se še ne bo tako hitro umirila. To, kar se zdaj kaže kot olajšanje, je zgolj začasen oddih, računovodje pa predvidevajo, da bo vsaj do polovice leta 2010 kriza še zelo huda. 

Kaj se torej letos napoveduje računovodski dejavnosti? Sprememb zakonodaje, ki bi vplivala na računovodsko dejavnost, ne bo. Zakoni, ki jih snuje vlada, bodo začeli veljati šele leta 2011. Bodo pa morali računovodski servisi podjetja še bolj podpirati z ustreznimi podatki, pri pridobivanju bančnih in evropskih sredstev, sredstev podjetniškega sklada in podobnem, meni predsednik Zbornice računovodskih servisov Aleksander Štefanac. 

Cene se ne znižujejo 

Kriza je udarila po številnih podjetjih, število stečajev narašča, kar seveda vpliva tudi na obseg dela nekaterih servisov, zlasti z območij, ki jih je kriza najbolj prizadela. Število strank upada, vendar to ne vpliva na cene, ker imajo servisi toliko več dela za stranke, ki so še dejavne. Stroški vodenja računovodstva za posameznega naročnika se povišujejo. Prihodki servisov so zato lani ostali približno na predlanski ravni, ocenjuje Štefanac. 

Vpliv na gospodarstvo in podjetja 

Bolj kot prihodki, ki jih ustvarjajo računovodski servisi, oziroma njihov delež v celotnih prihodkih gospodarstva je pomemben vpliv računovodskih servisov na gospodarstvo. Okrog 80 odstotkov vseh letnih poročil gre iz rok računovodskih servisov. Če ti podatki niso kakovostni, je škoda lahko zelo velika. 

Dober računovodja lahko pomeni razliko med plusom in minusom pod zadnjo bilančno črto podjetja. Smisel podjetništva je denar in ves denar gre skozi roke računovodij. Računovodja je edini, ki tok denarja vidi v celoti, od trenutka, ko pride v podjetje, do takrat, ko ga zapusti. 

Kako ločiti zrnje od plev 

Kako lahko podjetnik vnaprej prepozna dober računovodski servis? Zelo težko, odgovarja Štefanac. Podjetniki imajo poslovno žilico in v pogovoru z računovodjem lahko zaznajo, ali na drugi strani mize sedi nekdo, na katerega se lahko zanesejo. Lahko pa to ugotovijo tudi po prvih nekaj mesecih. 

Mogoče je izbirati iz dveh registrov zbornice. Eden je register članov, drugi je katalog servisov z vsaj enim zaposlenim z opravljenim izpitom za vodjo servisa ali opravljenim izpitom za preizkušenega računovodjo na inštitutu za revizijo, zavarovanjem poklicne odgovornosti in določenim številom ur izobraževanja na leto, ki je od lani vezano na servis, in ne le na vodjo servisa, kot je bilo doslej. Veliko slovenskih podjetij pa se odloča za servis tudi na podlagi priporočil kolegov in prijateljev. 

Prezrta opozorila 

Dobri računovodski servisi opažajo spremembe gospodarskih tokov in nanje opozarjajo stranke, pravi Štefanac. Primer: gospodarska kriza se je začela kazati že leta 2007 in že takrat so računovodje ugotavljali, da naročila pri nekaterih večjih strankah upadajo. Zlasti naročila iz tujine, ki so postajala neredna, manjša, previdnejša. V Sloveniji je bil občutek še vedno zelo evforičen, tako pri podjetjih kot pri bankah. Ker pa nam je šlo še dobro, podjetja večinoma niso upoštevala opozoril. Šele maja, junija 2008 so krepko začutila zmanjšanje naročil in tudi pri načrtih postala previdnejša. 

Kakšne so napovedi 

Novembra in decembra lani so se naročila iz tujine znova povečala, za 25 do 30 odstotkov, ocenjuje Štefanac. Del gre gotovo pripisati zmanjšanju zalog pri proizvodnih podjetjih v tujini. Predlanskim in v prvi polovici leta 2009 so podjetja zmanjševala zaloge in niso naročala novega blaga. Zdaj so se zaloge zmanjšale pod mejo, ki zagotavlja normalno poslovanje, in naročila spet prihajajo. Rastejo tudi storitve, ki so vezane na oglaševanje, ker je poraba tako upadla, da jo je treba spodbujati. 

A vsaj do letošnjega septembra bo za podjetja še zelo težko, potem šele lahko pričakujemo skromno rast. Predvsem se bodo težave poznale pri zaposlovanju. 

Kriza je seveda tudi priložnost za preoblikovanje podjetij na optimalno velikost. V manjših podjetjih, ki so večinoma stranke računovodskih servisov, ni veliko zaposlenih, ki so tam samo zato, da so zaposleni. Podjetja so kadrovsko dokaj optimizirana. Pri petih zaposlenih na primer je število zaposlenih tudi težko zmanjšati, en zaposleni pomeni 20 odstotkov. Nova zaposlitev pa je znova težka, saj zahteva najmanj četrtino večje prihodke, kar pa bo letos težko. 

	O poslovanju računovodskih servisov in njihova priporočila podjetjem 

V številkah in besedah

Računovodje priporočajo podjetjem 

1. Čeprav bi se pokazalo, da zadeve postajajo bolj rožnate, naj vas ne prevzame evforija. Leto 2008 je bila dobra šola. Organizacije, kot so ameriške investicijske banke, ki so povzročile krizo, se vedejo kot prej. Dobile so državni denar, miselnosti pa niso spremenile. 

2. Previdno pri naložbah in zadolževanju. Poslovne banke bodo gotovo začele bolj ponujati svoje produkte, čeprav manj kot pred krizo. Ne najemajte posojil le zato, ker je denar na voljo. Vlagajte samo tja, kamor je nujno. Pred krizo je bilo veliko naložb zaradi davčne optimizacije, vendar kupovanje zgolj zaradi nižjih plačil davka ni najbolj modro. 

3. Previdno pri kadrovanju, predvsem pri odpuščanju. Razmislite, kako bi zmogljivosti zaposlenih izkoristili še kako drugače in bolje kot doslej, namesto da jih odpustite. Majhna reorganizacija včasih zadostuje. 
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Kaj lahko dobri storijo za podjetje 

1. Računovodski servis opravi analize, kaj podjetnikovi načrti pomenijo za poslovanje podjetja. Dostop ima do spletnih informacij, ki omogočajo oceniti bonitete podjetnikovih prihodnjih kupcev in dobaviteljev, njihove plačilne in posojilne sposobnosti. 

2. Zagotavlja sprotne analize podatkov o poslovanju in poroča na zahtevo. 

3. Opozarja na spremembe in nevarnosti. Večji servisi spremljajo trge, na katerih delujejo stranke. Sposobni so napovedati tržna gibanja in stranke opozoriti pred nevarnostmi, še zlasti pri novih poslovnih potezah, pri katerih so znani prihodnji kupci oziroma dobavitelji. 

4. Toda servisi lahko samo dajejo podporo podjetniku, ko že ima izraženo željo, kaj bi delal, ne svetujejo pa, kaj bi lahko delal. Za iskanje novih poslovnih izzivov so pristojni drugi. 
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